SUCESSO

A Loja Baléo
Magico surgiu em 02 de
marcode 1993. Sirlene maede
Juliano trabalhou muito tempo
no varejo em Santa Catarina
e quando chegou a Vilhena
em 1982, decidiu abrir seu
proprio negoécio. Ela que
sempre gostou de roupas
coloridas, alegres, percebeu
que poderia abrir uma loja
infantil. Segundo Juliano até
o nome da loja foi pensado
com muito carinho, fazendo
ligacdo com a turma do Bal&o
Magico que foi um programa
infantil da Rede Globo apre-
sentado pelos membros do
grupo musical infantil. O tem-
po passou e muita coisa mu-
dou. Hoje temos somente a
lembranca de uma época que
marcou historia, mas a magia

continua na loja e tem tudo a
ver com crianga.

Desde 1993 que a loja
Baldo Magico vem trazen-
do alegria aos pequeninos.
Situada na Avenida Major
Amarante em Vilhena-RO.
Oferece uma gama de opcdes
em roupas infantis, acesso-
rios e calgcados. O empreen-
dimento é a realizacdo de um
grande sonho. Juliano Dal-bo
Forte foi o entrevistado, ele
se formou no curso de comu-
nicagao em relagdes publicas
em Porto Alegre-RS, mas nao
seguiu a profissao, optando
pelo comércio. Retornou para
Vilhena em 2007 com o ob-
jetivo de ajudar sua mée na
geréncia da loja.
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CASO DE SUCESSO

A loja Baldo Magico come-
Ggou como um desejo de I:')orta
Sirlene de ter seu proprio
negocio, € Juliano procurou
se preparar com o Sebrae para

proﬁssionalizar a atividade e

tornar a loja reféncia

-

. I I Contribuigo deste caso:

O Sebrae em Rondbnia realiza
projetos e seminarios como o
Empretec e Sebraetec para profissio-
nalizar os pequenos negocios
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endedoras, mas nao profissio-
nais. A ligagdo com o Sebrae
comecou com alguns cursos
como o de gestao financeira,
atendimento ao cliente e o

Empreteéc, que serviu como

A MUDANCA

A sua maior dificuldade
foi se conscientizar da teoria
e internalizar na empresa.
Foi uma mudanga de habito,

um incentivo para voltar a es-
tudar, foi para ele um divisor
de aguas, um curso de muita
adrenalina. Em seguida fez
do Sebraetec, que contribuiu
muito também, uma consul-
toria que nao se faz somen-
te uma vez, o ideal é renovar
sempre. “E muito importante
porque VOCé enxerga suas
qualidades, defeitos e capa-
cidades e aprende a colocar
na balanga analisando o que
precisa melhorar”. Acrescen-
tou Juliano.

Essa iniciativa abre a
visao contribuindo para o
crescimento, ajustando con-
ceitos e adquirindo uma
visdo empreendedora. A

Parceria sempre traz pontos
positivos, inovagao, qualida-
de e perspectivas melhores.

teve que quebram paradig-
mas daquilo que levava como
verdade. A internalizacao dos
conceitos €& dolorida, mas
necessario. O crescimento
econdmico € importante, mas
antes tem que haver o cresci-
mento pessoal. Segundo ele
“Se vocé se desenvolve pes-
soalmente, vocé desenvolve
sua equipe, vocé desenvolve
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Com o apoio do Sebrae Juliano

Empretec - E um seminario
que tem por objetivo formar
e desenvolver capacidades

empreendedoras em seus
participantes

Sebraetec - Servicos em
Inovacdo e Tecnologia é
um programa nacional do
Sistema SEBRAE que aproxi-
ma os prestadores de servigcos
tecnolégicos dos pequenos
negocios.

desenvolveu suas capacidades

empreendedoras
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CONTRIBUIGOES

Os programas do Sebrae em
| Rondbdnia desenvolvem as capacida-
*
-’

des empreendedoras dos participan-
tes, e foi isso qué Juliano Dal-bo For-

quiu empreender e

te buscou e conse
destacar seu negocio

- . A busca por capacitagéo foi a chave para —
sua empresa e a questao fi- _
o sucesso da loja

nanceira vem, mas tudo fruto

de um crescimento pessoal. ¢ao a criagdo do filho. E ne-
cessario ter esse preparo para

passar as clientes. Toda mae
quer ver seu filho elegante e
confortavel. A loja esta no mer-
cado ha 24 anos. “O sebraetec
veio para estruturar a empresa,
e para quem esta procurando
parceria o Sebrae € um 6timo
parceiro”. Finalizou Juliano.

O objetivo da loja Baldo
Magico é participar do desen-
volvimento das criancas. Veio
para fazer parte dos sonhos
maternos. A gestante quan-
do entra na loja ela divide um
pouco da expectativa com rela-

O objetivo da loja é fazer parte do

desenvolvimento das criangas

Estudar um caso quando... II.

... se entende que a empresa pode
ser... Entende-se que a empresa pode
servir como referéncia se ela for além
de seus objetivos e superar os desafios
encontrados ao longo de sua trajetoria
com iniciativas inovadoras. O Sebrae
sabe que esses casos se destacam dos
demais por terem estratégias a favor
dos resultados...
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